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Avnet hat Azzurri iibernommen

Avnet, Inc. (www.avnet.com), hat den
britischen Distributor Azzurri Techno-
logy Ltd. gekauft. Azzurri zidhlt euro-
paweit zu den fiihrenden Design-in-
Distributoren im Bereich der High-
Tech-Halbleiter und der Embedded-
Systems-Produkte. Mit der Ubernah-

Steve Haynes, President Avnet
Memec EMEA: ,Diese Akquisi-
tion wird uns erlauben, unse-
ren Kundenstamm auszubauen,
denn wir haben nicht nur das
gleiche Marktkonzept und ei-
nander erganzende Linecards,
sondern dieselbe Philosphie.”

me wird Azzurri in Avnet Electronics
Marketing EMEA, und hier in erster
Linie in den spezialisierten Unterneh-
mensbereich Avnet Memec, integriert.
Azzurri ist bereits seitl iiber zehn
Jahren in der Branche aktiv und hat
Niederlassungen in GroBbritannien,
Deutschland, Frankreich und Italien.
Das Unternehmen — Jahresumsatz ca.
100 Mio. Dollar, rund 80 Mitarbeiter —
konzentriert sich auf eine ausgewihlte

I Personen

¥ Der Spezial-Distributor fiir passive Bauelemente
und Steckverbinder TTI, Inc. (www.1ti.com), hat Jean
Quecke auf die neu geschaffene Position des Vice
President Sales fiir Europa be-
rufen. Quecke wird fiir samtli-
che Vertriebsaktivitaten von TTI
in Europa verantwortlich sein
und ein Team aus regionalen
VPs und Directors fiihren. Darii-
ber hinaus ist er fir die Ent-
wicklung neuer paneuropaéi-
scher/globaler Accounts in die-
ser Region verantwortlich.
Quecke ist schon seit fast zehn Jahren bei TTI tétig,
zuletzt hat er als Regional Vice President Sales Cen-
tral and Eastern Regions eine Vertriebsstruktur in
Osteuropa aufgebaut.

» Benno Rodewald hat die Leitung des Distribu-
tionsunternehmens GETT Geratetechnik GmbH
(www.gett.de) dbernommen. Er tritt damit die Nach-
folge von Reymond Ratzmann an, der andere Auf-
gaben innerhalb der GETT-Gruppe (ibernimmt.  ro
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Anzahl von Vertrags-Zulieferern, um
so die Kunden beim Design-in kom-
plexer Halbleiter- und Subsystem-L6-
sungen optimal zu unterstiitzen.

Dazu erkldrt Harley Feldberg, Pre-
sident von Avnet Electronics Marke-
ting: ,.Die Integration der Design- und
Engineering-Expertise von Azzurri in
unser europiiisches Team wird die Po-
sition von Avnet Memec als fithrender
paneuropdischer Spezial-Distributor
weiter festigen. Davon werden sowohl
unsere Kunden als auch unsere Zulie-
ferer profitieren. Das schon jetzt sehr
breit gefidcherte Produktangebot im
Bereich der Mikroprozessoren, Mikro-
controller und analogen Bauelemente
wird durch diese Ubernahme um wei-
tere Halbleiteranbieter bereichert. Zu-
dem bauen wir unsere Priisenz auf den
groBten europdischen Mirkten weiter
aus.” Mike Carlucci, President und
CEO von Azzurri, fiigt hinzu: ,Die
Design-in-Distribution, verbunden mit
herausragendem Service fiir unsere
Kunden und Lieferanten, bildet das
Riickgrat unseres Unternehmen. Da
Avnet Memec ein ebensolches Markt-
konzept verfolgt, passen wir in strate-
gischer Hinsicht hervorragend zusam-
men. Beide Unternehmen koénnen er-
heblich von dieser Kooperation profi-

B Logistik:

tieren, sodass die Fusion zahlreiche
Vorteile fiir Mitarbeiter, Zulieferer
und Kunden haben wird.*

Durch die Ubernahme von Azzurri er-
hiilt Avnet Memec nicht nur weitere
qualifizierte Mitarbeiter, sondern kann
seinen Umsatz auBlerdem um mehr als
40 Prozent steigern. Die technische
Stirke der kombinierten Organisation
wird durch das Supply Chain Manage-
ment und die Logistik-Kompetenz von
Avnet hervorragend ergiinzt. Es wird
erwartet, dass sich die Transaktion —
mit geringfiigigen Integrationsaufwen-
dungen — umgehend positiv auf den
Gewinn auswirken wird, was den lang-
fristigen Kapitalrendite-Zielen von
Avnet entgegenkommt.

Beide Organisationen stiitzen sich auf
das gleiche Marktkonzept, haben ein-
ander ergiinzende Linecards und stel-
len ihre Design- und Engineering-Ex-
pertise in den Mittelpunkt des Wert-
versprechens fiir Kunden und Liefe-
ranten. Steve Haynes, President von
Avnet Memec EMEA, erkliirt dazu:
.Ich bin beziiglich dieser Akquisition
iiberaus enthusiastisch — nicht nur,
weil sie uns die Chance zur Auswei-
tung unseres Kundenstamms bietet,
sondern weil Azzurri auBerdem ideal
zu Avnet Memec passt.” ro

Iintertec baut Service aus

Der Non-Franchise-Distributor Inter-
tec Components (www.intertec-com-
ponents.de) mit Sitz in Freising bei
Miinchen bietet seinen Kunden seit
neuestem ein speziell auf deren Be-
diirfnisse zugeschnittenes Logistik-
und Distributionskonzept an. Die Kun-
den kénnen Kanban-Vereinbarungen
mit Intertec treffen und so mit defi-
nierten Bauteilen ,Just in time* belie-
fert werden. Durch Zugriff auf das In-
tranet des Kunden kann Intertec des-
sen kiinftige Bedarfe auf Basis von
Vergangenheitswerten ermitteln und
die entsprechende Ware auf Lager le-
gen. Hierfiir investiert Intertec in ein
zusiitzliches Pufferlager, wodurch
nicht nur die Lagerkosten des Kunden
gezielt gesenkt werden kdnnen, son-

dern auch Allokationen und Engpis-
sen rechtzeitig vorgebeugt werden
kann.

Demnichst steht allen Kunden auch
eine Warenkennzeichnung anhand von
Etiketten mit Strichcodes zur Verfii-
gung. Verwendet werden soll der bran-
cheniibliche ,,Code 39*. [ntertec ist
dann in der Lage, kundenspezifische
Etiketten zu produzieren, die neben
der Artikel-Bezeichnung auch weitere
Informationen wie Hersteller, Date
Codes, Chargen etc. enthalten kiénnen
und z.B. die Nachverfolgbarkeit er-
moglichen. Des weiteren sind die Ein-
fiilhrung des elektronischen Datenaus-
tauschs (EDI) und eine Online-Anbin-
dung an Intertecs Warenwirtschafts-
system geplant. ro
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