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3 auch in Deutschland

Consumerprodukte forcleren den Relais-Verbrauch

»Der Markt fiir Relais hdngt vor al-
lem an den Consumerproduktens,
sagt Oliver Pfliiger, Geschaftsfiihrer
des Relaisdistributors Intertec Com-
ponents. »Weil aber sehr viele Be-
stiicker in anderen europdischen
Staaten und in Asien produzieren,
wird der deutsche Markt an diesem
Wachstum nicht sonderlich partizi-
pieren«, bedauert er.

Ebenso zwinge die Globalisie-
rung der Wirtschatt viele Bestiicker
dazu, zu Weltmarktpreisen einzu-
kaufen. Das habe zur Folge, »dass
viele Umsdtze an den deutschen
Niederlassungen der Hersteller vor-
bei gehen werden«. Trotz verstark-
ter Bemiihungen der Hersteller, al-

le POS-Zahlen der Vertriebspartner

zu priifen und Zukdufe aufzude-
cken, ist der Trend laut Pfliiger »un-
gebrochen«: »Kiinstlich hochgehal-
tene Preise kann man heute dem
Kunden nicht mehr anbieten.«

Oliver Pflliger, Intertec Components

¥) Katalogdistributoren
haben den B2B-Markt fest im Visier. {{

Langfristig werde auch die Strate-
gie, Kunden quasi »zum Kauf zu

zwingen, nicht mehr akzeptierf«®

Bereits heute hdtten deutsche
Kunden die Alternative, durch Kauf
bei Intertec (www.intertec-compo-

nents.de) die Vortei-
le der Globalisierung
zu nutzen und dazu
auch noch »die Si-
cherheit und Services
eines Vertragshand-
lers«. Dieses direkte
Nebeneinander
Franchising und aus
Non-Franchising be-
zeichnet Pfliiger als
»SMART-Distributi-
Der Grund: »Mit
dieser Form der Dis-
tribution kénnen wir
langfristige Lieferver-
einbarungen mit kon-
kurrenzfahigen Welt-
marktpreisen kombinieren, ohne
auf Logistikservices zu verzichten.«
Ein weiterer Trend im Relaisver-
trieb ist laut Pfliiger »die Verameri-
kanisierung, wichtige Distributoren
in Deutschland wie Sporle, TTI, Di-

dus

on«.

e-kompak

Powerrelais fiir
die Automation

Ab sofort sind bei Gudeco Elektro-
nik die Leistungsrelais der G6RL-
Serie von Omron erhdltlich. Mit ei-
ner Héhe von 12,3 mm sind die Re-
lais sehr flach und zielen auf Appli-
kationen im Bereich industrielle Au-
tomation und im HVAC-Markt. Bei
einer Grofienreduktion um 20 Pro-
zent gegeniiber bestehenden LG-
sungen ist das Relais in der Lage, 8
A bei 250 VAC zu schalten. Es ist in
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Applikationen mit Heizungssteue-
rungen im HVAC-Markt sowie in
SPS-Steuerungen und Applikatio-
nen mit Zeit- und Temperatursteue-
rungen einsetzbar. Bei zuldssiger
Belastung ibersteht das Relais
mindestens 100.000 Schaltvorgén-
ge. Ausgestattet ist das RoHS-kon-
forme G6RL mit cadmiumfreien
Kontakten auf Nickel- und Zinn-Ba-
sis. Erhdltlich ist es in Offner- und
Schlieter-Version. (eg)

Gudeco Eletronik, Tel. (06081) 404-0, Fax -44
www.gudeco.de, info@gudeco.de,

Produktservice
fiir Einkauf und
Elektronik-Entwicklung

strom erhdltlich. In der Inrush-Ver-
sion ist das Relais in der Lage, ei-
nen Einschaltspitzenstrom von 8o
A (fiir 20 ms), etwa fiir Glithlampen
mit 1000 W, ca. 80.000 bis go.000
Mal einzuschalten. In der Inrush-
Version ist das Relais in mono- und
bistabiler Ausfiihrung (mit 1 oder 2
Spulen) lieferbar. Es hat eine Bau-
hohe von 15,7 mm und ist bei Um-
gebungsbedingungen bis +85 °C
einsetzbar. (eg)

SHC, Tel. (06039) 489-15, Fax (06039) 489-_62
www,shc-gmbh.com, arno.stingl@shc-gmbh.com

RT-Relais
in Inrush-Version

Seit kurzem ist das RT-Relais von
Tyco Electronics/Schrack (Vertrieb:
SHC) auch als Inrush-Version er-
haltlich. Damit sind die Relais nun
als 1- und 2-polige Ausfithrungen,
mit DC- und AC-Spulen sowie in Va-
rianten mit 12, 16 und 2 x 8 A Schalt-

te April 2008

Waschdichte
SSRs

Finders (Vertrieb: Rutronik) elektro-
nische Lastrelais der Serie 41.81
sind in zwei Ausfiihrungen erhalt-
lich: So kann die DC-Version einen
maximalen Dauerstrom von 5 A bei
24 VDC schalten, die AC-Version
verkraftet 3 A bei 230 VAC. In bei-

gi-Key, Avnet und Arrow sind alle
in amerikanischer Hand«. Weil der
Fokus dieser Unternehmen vorran-
gig dem Profit gelte und margen-
schwache Produktbereiche einge-
stellt und haufig Mitarbeiter ausge-
tauscht wiirden, »wird die Branche
immer unberechenbarer«. Vorbei
sei die Zeit der familiengefiihrten
Unternehmen mit »konstanten An-
sprechpartnern und langfristigen
Strategien«. Zu guter Letzt werde
der Relaismarkt auch zunehmend
durch den Einstieg der Katalogdis-
tributoren »immer enger« fiir alle
Marktteilnehmer. So haben bereits
grofte Handler wie Conrad Electro-
nic ihren Markteintritt vorbereitet
sund den B2B-Markt fest im Vi-
sier«. Die Konsequenz: »Insgesamt
werden die Warenstrome dadurch
noch schwieriger nachzuvollzie-
hen sein und die Preise eher fallen
als steigen.« (es) a

den Féllen kann der Einschaltstrom
bis zu 120 Abetragen. Lastseitig ar-
beitet die Gleichspannungsversion
in einem Spannungsbereich von 15
bis 35 V, bei den Wechselspan-
nungsrelais sind es 12 bis 275 V.
Einsetzbar ist die Serie 41.81 im
Umgebungstemperaturbereich von
-20 bis +60 °C. (eg)

Rutronik, www.rutronik.com, Tel. (oy_nT)so:;i
rutronik@rutronik.com, Fax (07231) 82282

Kompaktes
Automotive-
Relais

Eine BaugroBevon 14 x13x9,5 mm
weist das CP Power Relais von Pa-
nasonic Electric Works (Vertrieb:
Bacher) auf. Seine Schaltleistung
betragt 30 A / 14 V fiir den Schlie-
Rer- und 15 A /14 V fiir den Offner-
kontakt. Ein zui‘satzhcher Pin am
NO-Kontakt ern‘\ngltcht es kurzzei-
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